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[l superticket spinge le cure low cost

e cure mediche o prezz straceiali valgono 10 miliardi di curo allanne. T risparmi vanno dal 30-al 60

PaoLo Russo
ROMA

ggirando le liste d’atte-
sa di Asl e ospedali e pa-
gando qualche spicciolo
in pi1 del super-ticket in
vigore dalla prossima
settimana su visite e analisi, sempre
pitt italiani scoprono la scoreiatoia
della sanita low cost privata, che ora-
mai fattura quasi 10 miliardi di euro
conuna crescita del 20-30% 'anno.

L'esplosione

Un vero e proprio boom, destinato
a espandersi ancor di piit con l'en-
trata in vigore con la manovra, dei
10 euro su visite specialistiche, ana-
lisi e accertamenti diagnostici, che

vanno ad aggiungersi ai ticket da

36, in alcuni casi 46 euro gia in vigo-
re in tutte le Regioni. Importi desti-
nati a crescere, nel 2014, quando
con i contributi degli assistiti biso-
gnera ottenere il 40% dei risparmi
previsti - e sono tanti- per la sanita.
A quel punto curarsi nei nuovi cen-
tri medici privati low cost che stan-
no spuntando come funghi in tutta
Italia diventerad quasi pitt conve-
niente che rivolgersi al pubblico. E i
capitali privati 'hanno capito, spin-
gendo il piede sull’acceleratore de-
gli investimenti. Lo dimostra la sce-
sain campo di grandi gruppi banca-
ri, come Intesa SanPaolo.e il Grup-
po Banche popolari, primi azionisti
della Welfare Italia, 25 poliambula-
tori specialistici e odontoiatrici
sparsi per I'Italia a fine anno, che di-
venteranno 130 tra 4 anni.

Le stime

A fornire le stime di mercato ¢ la
Assolowcost, 'associazione che rap-
presenta le pili svariate imprese, da
Ikea alla Dacia automobili, accomu-
nate dalla politica dei bassi costi a
buoni livelli di qualita. «Nella sanita
e difficile fare stime - spiega il presi-
dente Andrea Cinosi - ma essendo
questo uno dei settori di punta del
low cost non & azzardato stimare
una incidenza pari al 6% della spesa
sanitaria complessivay. Ossia un
mercato miliardario che sfiora le
due cifre.

| due fronti

Alla base del fenomeno ¢’¢ ovvia-
mente la crisi, che grava sia sui pa-
zienti che sui medici. Il centro Studi
di economia sanitaria, Ceis-Tor
Vergata, ha caleolato che nel 2010
in Italia pit di 3 milioni di persone
hanno avuto problemi economici a
causa delle spese sanitarie e che oltre
2 milioni e mezzo di italiani, soprat-
tutto famiglie con bambini e pensio-
nati, sono stati costretti a rinunciare
a visite, analisi o appuntamenti dal
dentista. E cosi, per fermare I'emor-
ragia di pazienti/clienti anche gli stu-
di medici e le strutture sanitarie han-
no deciso di scendere nell’arena del-
l'offerta a basso costo, come hanno
gia fatto trasporto aereo, abbiglia-
mento ed altre professioni.

Secondo l'indagine condotta dalla
Scuola di Formazione Continua del
Campus Biomedico di Roma,(che
non a caso sta avviando un master in
imprenditorialita sanitaria) le strut-
tura sanitarie low cost riescono in
media a far risparmiare tra il 30% e il
60% rispetto alle normali tariffe di
mercato. «Soprattutto concentrando

piit medici in un unico poliambulato-
rio per ottenere economie di scala
sfruttando in modo intensivo le appa-
recchiature», spiega Fabio Capasso,
direttore della Scuola di formazione
dell’Ateneo.

La formula
Le strutture per ora sono concentra-
te soprattutto a Nord ed offrono servi-
zi medici di vario genere, anche se do-
ve l'offerta low cost & determinante
sono i settori non coperti dal Servizio
Sanitario Nazionale: cure dentarie e
psicoterapia. Due campi dove cireca il
90% degli assistiti & costretto a rivol-
gersi al privato. Ma la formula «bassi
prezzi, buona qualiti» sista rivelando
vincente anche per visite specialisti-
che e accertamenti diagnostici, dove
il low cost sanitario ha affilato due ar-
mi vincenti: prezzi non di molto supe-
riori ai ticket e tempi di attesa prati-
camente azzerati. Un miracolo otte-
nuto senza diminuire i livelli di quali-
ta e sicurezza dell'offerta ma, spiega
il Presidente di Assolowcost, Andrea
Cinosi, sfrondando i costi. «Ad esem-
pio uno studio pud decidere di punta-
re su centrali di acquisto, risparmian-
do fino al 70% sui materiali sanitari».
Completamente diversa & I'analisi
che fa del fenomeno Costantino Troi-
se, segretario nazionale del forte sin-
dacato dei medici ospedalieri Anaao,
per il quale «anche il low cost & co-
mungue un privato profit portato per
sua natura ad inflazionare la doman-
day. Come dire: paghi di meno ma
spendi di pitt per prestazioni non
sempre necessarie. Il tutto, aggiunge
Troise, «con il rischio che continuan-
do con tagli e ticket si favorisca una
privatizzazione strisciante facendo
del servizio pubblico una saniti pove-
ra per i poveri».
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